
Ihre spannende Mission: 
 
• Leitung des Verkaufs, Entwicklung und Bereit- 

stellung sämtlicher Verkaufsinformationen 
• Strategische Weiterentwicklung der Verkaufs- 

angebote und -strategien (Digital wie Print) 
• Business Development für die Verkaufsbereiche 
• Aktives Key Account Management  
• Optimierendes Schnittstellenmanagements bei der 

Entwicklung neuer Produkte  
• Enge Zusammenarbeit mit der Redaktion und dem  

Vertriebsteam 
• Austausch mit großen Kunden und entsprechenden 

Zielgruppen für den Proof of Concept  
• Strategische Markt- und Datenanalyse 
• Wirtschaftliche Bereichsverantwortung 
• Verantwortlich für die Neu- und Weiterentwicklung von 

Content-basierten Projekten und Produkten  
 

Das treffen Sie an: 
 
• Spannende berufliche Herausforderungen  
• Weiterbildungsangebot für die persönliche Entwicklung 
• Wertschätzende Führungskultur in einem innovativen Unternehmen 
• Flexible Home-Office-Möglichkeiten 
 

Ihr Background: 
 

• Mehrere Jahre Berufserfahrung im 
Verlagsbereich, mit Schwerpunkt 
Verkauf Werbemarkt 

• Key Account Management und Business 
Development 

• Erfahrung in der Strategieentwicklung 
von Vertriebsaktivitäten 

• Konzeptionsstärke 
• Hohe digitale Affinität 
• Markt- und Zielgruppenkenntnisse 
• Ausgezeichnete Kommunikations- und 

Verhandlungsfähigkeiten 
• Führungserfahrung 
 

  

 
 

 
 

 
 

                   
 
 
Verkaufsleitung  
und Key Account Management (m/w/d) 

Klingt spannend? 
Dann freue ich mich auf Ihren Anruf oder Ihre Unterlagen! 
Birgit Hennig 
 
BOMMERSHEIM CONSULTING 
Nymphenburger Str. 77, 80636 München 
Tel. (089) 46 13 88 – 70 
E-Mail: bewerbung@bommersheim.de 
www.bommersheim.de 

Ihre Ansprechpartnerin: 
Birgit Hennig 

Für ein erfolgreiches Fachmedienhaus im süddeutschen Raum suchen 
wir die innovative  
Verkaufsleitung (m/w/d) mit Schwerpunkt Werbemarkt 
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