BOMMERSHEIM

CONSULTING

Key Account Manager
(m/w/d)

Key Account Manager (m/w/d) fiir einen erfolgreichen Literaturverlag in der
DACH-Region

Stellenumfang: Vollzeit (40h) | Arbeitsort: Hybrides Arbeiten nach Absprache

Ihre spannende Mission: Ihr Background:

e Strategische Betreuung des Buchhandels und e Mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb oder
Ausbau zentraler Handelspartner im Key Account Management in der Buch-
deutschsprachigen Buchmarkt oder Medienbranche

e Entwicklung und Umsetzung wirkungsvoller e Starke und Begeisterung im Verkauf, fur
Verkaufs- und Platzierungsstrategien fiir das Verhandlungen und strategische
Verlagsprogramm Kundenentwicklung

e Vorbereitung und Durchfiihrung e Sehr gute Kenntnisse des deutsch-
Uberzeugender Prasentations- und sprachigen Buchhandels und seiner
Listungsgesprache mit Handelspartnern Strukturen

e Analyse von Umsatz, Absatz und e Leidenschaft fir hochwertige Literatur und
Marktanteilen zur Ableitung konkreter erfolgreiche Non-Fiction
Vertriebsmafl3hahmen e Sicherer Umgang mit Markt, Vertriebs-

e Planung und Steuerung gemeinsamer und Analysezahlen sowie entsprechenden
Marketingaktivitaten mit dem Handel zur Reporting Tools
Steigerung von Sichtbarkeit und Abverkauf o Ausgepragte Kommunikationsstarke,

e Systematische Markt- und Wettbewerbs- Uberzeugendes Auftreten und hohe
beobachtung sowie Weitergabe relevanter Kundenorientierung
Impulse an interne Teams e Strukturierte, eigenstandige Arbeitsweise

sowie Reisebereitschaft und Teamfahigkeit

Das treffen Sie an:

¢ Ein abwechslungsreiches Tatigkeitsfeld und kreatives Arbeiten in einem renommierten Verlagshaus
Ein wertschatzendes Umfeld, mit spannenden Autoren, erfolgreichen Programmen und einem sehr
guten Ruf im Buchhandel

e Ein unbefristetes Arbeitsverhaltnis in einem soliden wirtschaftlichen Umfeld

e Ein flexibles Arbeitszeitmodell inkl. Mobile-Work

o Kurze Wege, flache Hierarchien und eine angenehme Arbeitsatmosphare in einem engagierten Team,
das Wert auf offene Kommunikation, ein respektvolles Miteinander und Teamgeist legt

Klingt spannend?
Dann freue ich mich auf lhren Anruf oder lhre Unterlagen!
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