BOMMERSHEIM

CONSULTING

Key Account Manager (m/w/d)

Vertriebsstarker und zukunftsorientierter Key Account Manager (m/w/d) fur einen

erfolgreichen Non-book-Verlag gesucht
Metropolregion Miinchen

Ihre spannende Mission:

¢ Im engen Austausch mit Ihren Kunden gestalten Sie
tragfahige Partnerschaften — personlich, telefonisch
und digital

e Mit Uberzeugenden Présentationen und fundierten
Listungsgesprachen sichern Sie die optimale
Platzierung unserer Produkte im Handel

o Auf Basis fundierter Analysen zu Umsatz, Absatz
und Marktanteilen identifizieren Sie Potenziale und
stolRen wirkungsvolle Malinahmen an

e Marktentwicklungen und Wetthewerbsaktivitaten
behalten Sie stets im Blick — und Ubersetzen
Erkenntnisse gezielt in Impulse flr interne Teams

e Sie koordinieren Sortimentsstrategien, steuern POS-
Mdbellésungen und sorgen fir eine reibungslose
Umsetzung in den Filialen

e Gemeinsam mit Handelspartnern entwickeln Sie
kreative Marketingmaflinahmen — kanallibergreifend
und passgenau auf Zielgruppen zugeschnitten

e Strategisch denken, nachhaltig ausbauen: Sie
gewinnen neue Kunden und setzen Sonderprojekte
souveran von der Idee bis zur Umsetzung um

Das treffen Sie an:

Das bringen Sie mit:

Fundierte Vertriebserfahrung in der Buch- und
Medienbranche, idealerweise mit Schwerpunkt im
Kalendergeschaft

Aktuelles Marktversténdnis fur Entwicklungen im
deutschsprachigen Buchhandel sowie im
Kalendersegment

Erfahrung in der ganzheitlichen Betreuung von Key
Accounts, von der Strategie bis zur operativen
Umsetzung

Exzellente Branchenkontakte — belastbar vernetzt
innerhalb der Verlags- und Medienwelt und auch
dartber hinaus

Ausgepragte Kundenorientierung gepaart mit
einem hohen Dienstleistungsverstandnis
Sicheres, verbindliches Auftreten in
Kommunikation und Verhandlung auf allen Ebenen
Selbststandige, strukturierte und strategische
Arbeitsweise mit Hands-on-Mentalitat
Abgeschlossene fachspezifische Ausbildung oder
ein entsprechendes Studium

Reisebereitschaft

e Ein abwechslungsreiches Tatigkeitsfeld und kreatives Arbeiten in einem renommierten Verlagshaus

e Kurze Wege, flache Hierarchien und eine angenehme Arbeitsatmosphare in einem kollegialen Team, das Wert
auf offene Kommunikation, ein respektvolles Miteinander und Teamgeist legt

e Ein unbefristetes Arbeitsverhdltnis in einem soliden wirtschaftlichen Umfeld mit attraktiven healthcare-Benefits
und Entwicklungsmoglichkeiten

e Ein flexibles Arbeitszeitmodell inkl. Mobile-Working-Tage

Klingt spannend?
Dann freue ich mich auf Ilhren Anruf oder Ihre Unterlagen!
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